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Plan de negocio en etapa de interventoria para Asociacion Lacteos Los Remedios en Riohacha.

La sesion se centré en la puesta en marcha operativa del plan de negocio "AsociacionLacteos Los
Remedios", con un enfoque especial en la preparacion técnica requerida paraafrontar la primera visita de
interventoria. Durante la jornada, se realizé un ejercicio derevision exhaustiva de los componentes del plan
operativo, identificando los puntos

criticos que requieren ajustes para cumplir cabalmente con la normativa y lasexpectativas del Fondo
Emprender. Se analizaron las metas de produccion, el

cronograma de actividades y los hitos clave para asegurar que la trazabilidad del proyectosea coherente
con lo inicialmente aprobado.

En el marco de la capacitacion técnica, se brindé una orientacion detallada sobre el usodel formato del
plan operativo. Se explicé al emprendedor la I6gica detras del registro decada dato, subrayando la
importancia de la precision en la informacion consignada paraevitar inconsistencias que puedan afectar la
evaluacion de la interventoria. Esteacompafiamiento permitié que el sefior Vaquero Rojas consolidara su
capacidad paragestionar el registro de sus actividades productivas de forma auténoma, integrando
criterios de calidad y seguimiento continuo. Se resolvieron dudas puntuales sobre la tipificacion de
indicadores y la periodicidad de los reportes.

Adicionalmente, se abordo la gestion presupuestal del proyecto de manera profunda. Se instruy6 al
emprendedor sobre los procedimientos adecuados para realizar los movimientos presupuestales

Clarificacion en diligenciamiento de formatos, ajustes operativos y movimientos presupuestales.

Realizar ajustes documentales y presupuestales antes de la visita formal de interventoria.
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